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Chi è
Performa.me
Performa.me è un’accademia di formazione di alto livello, accreditata in 
Regione Lombardia e propone corsi di formazione attraverso giornate di 
formazione pratiche e mirate a favore di imprenditori, professionisti e loro 
collaboratori con l’obiettivo di aumentare le performance delle persone e di 
conseguenza i risultati aziendali.

Siamo convinti che la formazione sia l’investimento migliore per tutti, dal 
professionista all’imprenditore: la formazione aiuta le persone a crescere, a 
pensare, a riflettere e a lavorare meglio, e parallelamente sostiene lo sviluppo 
dell’impresa. È un investimento umano, professionale e sociale che fa bene 
a noi e a chi ci sta intorno. 

Chi è
Conaform
CONAFORM è un consorzio di intermediari assicurativi, nato nel 1997, che si 
distingue nel panorama nazionale per la sua formazione indipendente attra-
verso interventi di informazione ed aggiornamento strutturati verso tutte le 
figure del mondo assicurativo e finanziario.

Nelle nostre aule la presenza di partner commerciali permette un immediato 
ed efficace trasferimento delle conoscenze settoriali verso l'Intermediario, 
mantenendo elevato lo standard qualitativo e misurando costantemente i 
risultati affinché sia il partner che l'Intermediario abbiano un tangibile vantag-
gio dalla collaborazione. 

CONAFORM si propone quindi come collettore di iniziative, promuovendo 
attività e incontri finalizzati al contatto diretto dei partecipanti per accrescer-
ne competenze e relazioni professionali.



In questo contesto, Conaform e Performa.me unisco-
no le forze per offrire programmi di formazione all’ avan-
guardia per gli intermediari assicurativi, promuovendo 
l’eccellenza nel settore.

Grazie a questa collaborazione strategica gli intermedia-
ri assicurativi possono godere di numerosi vantaggi:

- Corsi di formazione all’avanguardia che tengono 
conto delle ultime normative e tecnologie.
- Formazione personalizzata per le esigenze 
specifiche dei professionisti dell’assicurazione.
- Miglioramento delle competenze e delle persone 
coinvolte.

I percorsi formativi sono i seguenti:

Vendita e Team: il percorso vincente

- Gestione del portafoglio clienti
- Tecniche di vendita
- Fidelizza il cliente
- Come gestire la rete vendita 
- Lavorare in team: gli obiettivi

Gestione Perfetta:  Tempo, Dati e Personale

- Ottimizza il tuo tempo
- CRM utilizzo efficace
- La selezione efficace del personale
- Utilizzo efficace excel 
- Diventa compliance

Percorsi
Assicurativi



CONTATTACI
sales@performa.me

VISITA
www.performa.me

CONTATTACI
800.933356

VIENI A TROVARCI
Via Aldo Moro 13, Brescia 

Performa.me è un marchio di 313 Group srl


